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Вступ 


Зовнішньоекономічні операції - це комплекс дій контрагентів різної 
державної належності з підготовки, укладання і виконання міжнародної, 
торгової, науково- виробничої інвестиційної чи інших угод економічного 
характеру. 

Суб'єктами ЗЕО є підприємства, фірми, організації котрі одержали від 
держави право виходу на зовнішній ринок. Об'єктами ЗЕО є матеріально- 
речова продукція, послуги, результати виробничого і науково-технічного 
співробітництва у вигляді знань, довідку, технології. Всі зовнішньоекономічні 
операції поділяються на основні і забезпечувальні. Для того щоб ефективно 
проводити зовнішньоекономічні операції на підприємстві керівництво 
організації разом з менеджером з ЗЕД виконує ряд дій, як в середині 
підприємства так і в його зовнішньому середовищі. 

Основні зовнішньоекономічні операції - це операції, що здійснюються 
між безпосередніми учасниками операцій(зовнішньоторгові, орендні, 
консалтингові) Забезпечувальні операції пов'язані з переміщенням товару до 
покупця(міжнародні перевезення, страхування). Переважну частину всіх 
міжнародних комерційних операцій становлять зовнішньоторговельні операції. 

Темою даного курсового проекту є підготовка, укладання та виконання 
конкретного зовнішньоторгового контракту. В даній роботі ми розглядатимемо 
зовнішньоекономічну операцію «Експорт приладів». Нижче наведено коротку 
характеристику стану ринку техніки в Україні. 

Україна експортує значний асортимент. Найбільшою популярністю, на 
даний час, користуються прилади для вимірювання, відео- реєстратори і 
побутова техніка. За минулий рік попит на побутову техніку та вимірювальні 
прилади в Україні зріс майже на 30% і продовжує підвищуватися. 

Ринок побутової техніки стикається з трьома основними викликами: 

-перехід роздрібної торгівлі з традиційного формату на багатоканальні 
продажі у зв'язку із зростанням ролі Інтернету, як каналу продажів та обміну 
інформацією; 

-високі темпи впровадження інновацій в поєднанні з численними 
факторами в рамках таких тенденцій, як «розумний дім» і «інтелектуальні 
прилади»; 

-ефективність брендів великої та малої побутової техніки в умовах 
висококонкурентного ринку. 

Щоб випереджати конкурентів, виробники та роздрібні продавці великої 
та малої побутової техніки мають розуміти, які ринкові тенденції залишаються 
стабільними, а які змінюються, і що впливає на споживчі покупки. 

На світовому ринку промислових товарів ринок побутової техніки та 
вимірювальних приладів посідає вагоме місце. Результати дослідження. Згідно 
з даними аналітичних компаній, останнім часом продажі побутової технікита 
вимірювальних приладів на світовому ринку скоротилися, підтверджуючи 
сформовану за останні два роки негативну тенденцію. На початку 2017 р. темпи 
зростання різко сповільнилися і становили лише 1 %. Спад виробництва 
почався ще 2016 р. - як наслідок падіння попиту та скорочення продажів у 


Ооситепі ѕһагеа оп Һрѕ:/Лмуу.досѕіїу.сот/ги/2оупіѕһпоекопотісһпі-орегасіјі-екѕрогії-ргїааім/7491388/ 
Оомпіоааеа Бу: ѕоіотіуа-імапосћКо (ѕоіотііа.імапосћко.те.2020@1рпи.иа) 


розвинених регіонах, таких як Західна Європа. Водночас попит в країнах, що 
розвиваються, зріс на З %. Проте цього виявилося недостатньо, щоб повністю 
нівелювати зниження. Низький темп зростання на початку 2016 р. обумовлений 
надлишком складських запасів цієї продукції. 

З початку 2018 р. динаміка продажів на ринку побутової техніки та 
вимірювальних приладів набула позитивного значення, поставки товару зросли 
на 3.9 96 

Об'єктом курсового проекту виступає процес підготовки 
зовнішньоторговельної угоди експорту на ринку техніки. Предметом курсового 
проекту є зовнішньоекономічна угода з експорту приладів з України в країни 
Європи та оцінка ефективності даного контракту. 

Мета і завдання дослідження. Метою курсового проекту є підготовка та 
виконання зовнішньоекономічної операції, а саме зовнішньоторговельної угоди 
експорту приладів в країни Європи на основі теоретичного та аналітичного 
дослідження 


2. Коротка характеристика підприємства 


В даному курсовому проекту розглядатимемо зовнішньоекономічні 
комерційні операції ТЗОВ «Західприлад» - провідна компанія, що займається 
виробництвом, продажом і обслуговуванням засобів вимірювальної 
техніки. 

Анкета 

® Назва англійською - Г1МТТЕО ПАВПІТҮ СОМРАМУ 
ГАКНШРВУГАР (САКНІОРКУТ АР ІТС) 
® Статус юридичної особи - Не перебуває в процесі припинення 
• Дата реєстрації - 12.07.2016 (4 роки 9 місяців) 
® Організаційно-правова форма - ТОВАРИСТВО З ОБМЕЖЕНОЮ 
ВІДПОВІДАЛЬНІСТЮ 
® Форма власност! - Недержавна власність 
® Види діяльності: 
о 46.69 Оптова торгівля іншими машинами й устаткуванням 
(основний) 
о 27.12 Виробництво електророзподільної та контрольної апаратури 
46.90 Неспеціалізована оптова торгівля 
о 47.91 Роздрібна торгівля, що здійснюється фірмами поштового 
замовлення або через мережу інтернет та інші. 


о 


Основні принципи роботи компанії: 
1. Ми намагаємося бути завжди ближче до наших клієнтів: 
Сьогодні в нашій компанії працюють більше 50 осіб у трьох офісах: в Росії 
(м. Москва), Україні (м. Львів) та Казахстані (м. Екібастуз). 
2. Наявність реального товару на реальних складах: 


У нас найбільший вибір електро- і радіовимірювального обладнання на 
5 
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території Росії, України і Казахстану. 
Більшість з представлених на сайті приладів є на наших складах в Москві, 
Львові та Екібастузі, в кількості, що дозволяє повністю задовольнити 
потребу ринку. 
Також на наших складах є велика частина існуючих типів щитових 
вимірювальних приладів. По кожній моделі в наявності є всі основні 
вимірювальні діапазони. 
3. Краща ціна на прилади на всьому ринку СНД: 
На всі прилади, які є в наявності на наших складах, ми запропонуємо 
найнижчі ціни. На постійній основі діє пропозиція: Корегування цін. Якщо 
Ви знайшли цікавий Вам прилад за нижчою ціною при аналогічних умовах 
поставки - ми продамо Вам прилад ще дешевше + Ви отримаєте в 
подарунок Алкотестер ЕСТезі-О5РКО. 
4. Бездоганна якість приладів: 
Гарантія на всі прилади, придбані у ТОВ «Західприлад», складає від 1 року. 
Також можливе підключення програми «Екстра-Сервіс», з можливістю 
продовження гарантійних зобов'язань до 5 років. 
5. Оперативна і надійна доставка до замовника: 
Ми надійно упаковуємо всі прилади з урахуванням характеру товару, будь 
то щитовий амперметр або скляна осцилографічна трубка. 
6. Бездоганне гарантійне, післягарантійне та сервісне обслуговування, 
калібрування і ремонт ЗВТ: 
На підприємстві діють дві сертифіковані лабораторії, в яких проводиться 
наладка, калібрування і ремонт засобів вимірювальної техніки. 
Загальний штат співробітників лабораторій: 24 особи 
7. Безкоштовна інформаційна підтримка по більшості питань: 
• Консультації по принципу роботи, варіантах встановлення і способах 
налаштування приладів. 
• Юридична підтримка при відкритті лабораторій. 
• Підбір оптимального за ціною і термінами варіанта доставки. 


3. Обгрунтування вибору виду ЗЕО для ринку конкретної країни 


Перш ніж вибрати та встановити безпосередній контакт з іноземним 
контрагентом керівництво ТзОВ «Західприлад» вирішує проаналізувати 
політичні, економічні, географічні, правові, фінансові та інші фактори країн 
можливих контрагентів (Німеччина, Польща, Франція). Результати відображені 
у таблиці 1. 
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Оцінка привабливості країни з точки зору даного виду ЗЕО 


Фактори , що визначають вибір виду ЗЕО 


Правова система 

- загального права; 

- цивільного права; 

- | теократичного права 


Митний режим 
контрагента: 
- | наявність СЕЗ (ВЕЗ); 


країни можливого 


- | високий або низький рівень мит ( 
експ/мп); 

- наявність (відсутність) ліцензування та/ 
або квотування; 


необхідність зустрічних закупівель; 


спеціальні вимоги сертифікації; 


вимоги стандартів; 


- інші заходи 
протекціонізму"; 
- валютні обмеження; 


"адміністративного 


вимоги до пакування та маркування; 


"добровільне" обмеження експорту. 
Наявність торгових договорів між 
Україною та країною можливого 
контрагента: 

- про надання 
сприяння; 

- про надання спеціального режиму; 
- про надання національного режиму; 


режиму найбільшого 


Таблиця 1. 


Характеристика фактора по країнах (так/ні, кількість 
балів, джерело інформації) 


Парламентсько 
демократична 
федеративна 
держава, уряд 
країни створює 
сприятливі 
умови для 
розвитку 
зовнішньоеконо 
мічної діяльності 
держави. 
Існують 
можливості для 
тривалої 
співпраці. (56) 


Є 
Низький 


Відсутність 
квотування або 
ліцензування 


Немає 
необхідності 
зустрічних 
закупівель 


Відсутні 


Дотримання 
стандартів якості 
приладів 


Відсутні 
Відсутні 


Стандартне 
пакування при 
вантажному 
перевезені 


Відсутнє (56) 
Німеччина 
належить до 
найголовніших 
торговельно- 
інвестиційних 
партнерів 
України. (46) 


Парламентсько- 
президентська 
республіка, 
Польща є одним з 
найважливіших 
торговельних 
партнерів України 


(56) 


Є 
Середній 


Відсутність 
квотування або 
ліцензування 


Немає 
необхідності 
зустрічних 
закупівель 


Відсутні 


Дотримання 
стандартів якості 
приладів 


Відсутні 
Відсутні 


Стандартне 
пакування при 
вантажному 
перевезені 


Відсутнє (46) 
Угода між Урядом 
України і Урядом 
Польщі про 
торговельне 
співробітництво 


(46) 
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Президентсько- 
парламентська 
республіка, уряд 
країни створює 
сприятливі умови 
для розвитку 
зовнішньоекономі 
чної діяльності 
держави. (56) 


Є 
Середній 


Відсутність 
квотування або 
ліцензування 


Немає 
необхідності 
зустрічних 
закупівель 


Відсутні 


Дотримання 
стандартів якості 
приладів 


Відсутні 
Відсутні 


Стандартне 
пакування при 
вантажному 
перевезені 


Відсутнє (46) 
Договір між 
Україною та 
Президентсько- 
парламентська 
республіка 
Франція про 
розвиток 
широкомасштабн 


Участь країни можливого контрагента у 
міжнародних картельних або товарних 
угодах щодо товару-об'єкту майбутньої 
угоди; 


Транспортні умови: 
- | наявність прямих рейсів; 


тарифи лінійного судноплавства; 
фрахтові ставки; 


вантажно- 
зберігання 


- ступінь механізації 
розвантажувальних робіт та 
вантажу; 


ставки портових зборів; 


- правила та звичаї щодо приймання - 
здачі вантажу та ін. 


Умови платежу, які використовуються у 
країні можливого контрагента: 

- умови розрахунків (готівка, 
кредит); 


аванс, 


- | форми розрахунків (інкасо, акредитив, 
тощо); 
валюта платежу; 
засобу платежу (вексель, чек тощо); 
вартість форми, терміни кредиту; 


- можливість отримання авансу , Його 
вартість; 


Способи збуту, що застосовуються у країні 
можливого контрагента. 


Терміни поставки 
контрагента. 


прийняті в країні 


Не бере участі 
(06) 


Прямі авіарейси 


Наявні 
Наявні 


Існують засоби 
малої механізації 
при вантажно- 
розвантажувальн 
их роботах 


Наявні 
За домовленістю 


контрагентів 


(56) 


Кредит 


За домовленістю 
між 
контрагентами 


Євро 
тратта 


кредит на 3 
роки, 5% річних 


За домовленістю 
(56) 

прямий — 
виробник 
безпосередньо 
збуває 
продукцію 
покупцям (56) 
Термін передачі 
товару покупцю 
розглядається як 
суттєва умова 
договору, 
порушення якої 
дає право 


Не бере участі (06) 


Прямі сухопутні 
рейси та судні 
рейси 


Відсутні 
Відсутні 


Існують засоби 
малої механізації 
при вантажно- 
розвантажувальни 
х роботах 


Відсутні 


За домовленістю 
контрагентів (56) 


Кредит 


За домовленістю 
між 
контрагентами 


Євро 
тратта 


кредит на 3 роки, 
596 річних 


За домовленістю 
(56) 

прямий — 
виробник 
безпосередньо 
збуває продукцію 
покупцям (56) 


Термін передачі 
товару покупцю 
розглядається як 
суттєва умова 
договору. (46) 
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ого 
співробітництва у 
сфері економіки, 
промисловості, 
науки і техніки 
(46) 

Не бере участі 
(06) 


Прямі авіарейси 
та судні рейси 


Наявні 
Наявні 


Існують засоби 
малої механізації 
при вантажно- 
розвантажувальни 
х роботах 


Наявні 


За домовленістю 
контрагентів (56) 


Кредит 


За домовленістю 
між 
контрагентами 


Євро 
тратта 


кредит на З роки, 
5% річних 


За домовленістю 
(56) 

прямий — 
виробник 
безпосередньо 
збуває продукцію 
покупцям (46) 


Терміни 
розглядаються 
непріоритетною 
умовою поставки. 


(46) 


розірвання. (56) 
3 нд ШОИ вы оленя 
посередників. ний (46) (36) 


Сильний рівень 
розвитку (46) 


Незначний рівень 
розвитку (36) 
метою визначення перспектив розвитку 


10 Рівень розвитку суміжних галузей | Значний рівень 
економіки країни можливого контрагента з | розвитку (56) 
виробничої чи іншої кооперації 


11. 
12. 
3. 


про охорону промислової власності; 


Правові питання, відображені у законах 
країни контрагента: 

- | про страхування; 

- що регулюють правове становище та 
діяльність фірм; 

- що регулюють 

ЗТО; 


про патентування винаходів; 


про реєстрацію торгових знаків; 


Існуючі у країні контрагента торгові звичаї; 


способи розв'язків, 
суперечок, виникаючих при 


За умовами 
контракту. 


Конституція 
Німеччини та 
законодавство; 


Конституція 
Німеччини та 
законодавство; 


Конституція 
Німеччини та 
законодавство; 


Конституція 
Німеччини та 
законодавство; 


За умовами 
контракту. (56) 


Договір 
вважається 


заключним в 
момент 
відправки 
акцепту 
поштою; Місце 
укладання 
договору - місце 
відправки 
акцепту. (56) 


За умовами 
контракту. 


Конституція 
Польщі та 
законодавство; 


Конституція 
Польщі та 
законодавство; 


Конституція 
Польщі та 
законодавство; 


Конституція 
Польщі та 
законодавство; 


За умовами 
контракту. (56) 


Договір 
вважається 
заключним в 
момент відправки 
акцепту поштою; 
Місце укладання 
договору - місце 
відправки 
акцепту. (56) 


За умовами 
контракту. 


Конституція 
Франції та 
законодавство; 


Конституція 
Франції та 
законодавство; 


Конституція 
Франції та 
законодавство; 


Конституція 
Франції та 
законодавство; 


За умовами 
контракту. (56) 


Договір 
вважається 
заключним в 
момент відправки 
акцепту поштою; 
Місце укладання 
договору - місце 
відправки 
акцепту. (56) 


Відсутні Відсутні 


Відсутні (56) Відсутні (56) 
- способів продажу, напр., експортної 

продукції, тільки через посередників 

торгові доми , тощо; 


1 Законодавчі акти, що стосуються: 
-способів розміщення імпортних | Відсутні 
замовлень, праці, наприклад, тільки через 
торги; Відсутні (56) 


З огляду на отримані результати аналізу країн можливих контрагентів 
керівництво підприємства ТзОВ «Західприлад» приймає рішення про вибір 
Німеччини як країни контрагента. На такий вибір вплинув достатній рівень 
розвитку зовнішньоекономічної діяльності та економіки загалом, що є однією з 
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найпотужніших у світі. Також на рішення вплинула наявність між Україною та 
Німеччиною теплих відносин, що є запорукою привітних відносин і від сторони 
самого контрагента щодо ТЗОВ «Західприлад». Німеччина - це країна, що є 
дуже розвиненою в світі і співпраця з такою країною лише підніме імідж як 
України, так і підприємства загалом. 


4. Метод здійснення ЗЕО 


Метод здійснення зовнішньоекономічної операції прямий. Прямий метод 
- передбачає встановлення прямих зв'язків між виробником (постачальником) 
та кінцевим споживачем, тобто поставку товарів у безпосереднього 
самостійного виробника на підставі договору купівлі-продажу. 


Прямий метод зовнішньоекономічних операцій застосовується: 

- при продажу і закупівлі промислової сировини на основі 
довгострокових контрактів; 

- у разі експорту дорогого і великогабаритного устаткування; 

- у разі експорту стандартного устаткування через закордонні філії; 

- при закупівлі сільськогосподарських товарів у фермерів; 

- у разі продажу і закупівлі товарів державою. 

Прямі зв'язки мають низку переваг: більш тісні контакти з контрагентом; 
краще знання кон'юнктури ринку; швидке пристосування свої виробничих 
потужносте до потреб покупця. 

Прямий метод торгівлі припускає постачання заздалегідь погоджених 
видів продукції, що орієнтована на специфічні вимоги конкретного іноземного 
споживача. Прямі зв'язки носять цілеспрямований характер, тому що 
грунтуються на системі попередніх замовлень і характеризуються тривалістю і 
стійкістю відносин споживача з постачальниками необхідних для виробництва 
сировини, матеріалів, комплектуючих виробів з метою безперебійного 
забезпечення виробничого процесу ресурсами. Між постачальниками і 
споживачами укладаються довгострокові контракти, згідно з якими упродовж 
встановленого в контракті терміну передбачається регулярне постачання 
погоджених кількостей товару. 


5. Встановлення контактів з іноземними партнерами 


Після вибору іноземного контрагента, необхідно встановити з ним 
контакт, тобто провести роботу з підготовки до укладання угоди. У процесі 
підготовки експортної угоди покупець може використовувати такі способи 
встановлення контактів з потенційним продавцем-експортером: 

• направити відомому продавцю замовлення; 

е направити запит підприємству, що виробляє потрібні товари; 

• направити експортеру безумовний акцепт його твердої оферти чи контр 
оферту; 

• направити потенційному експортеру комерційний лист про наміри 
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вступити в переговори у відповідь на його пропозицію чи рекламу. 

Оскільки ТзОВ «Західприлад» обрав Німеччину як свого контрагента, то 
приймається рішення про встановлення контактів з потенційним покупцем, у 
свою чергу німецька компанія «Ѕіетепѕ» надсилає запит на купівлю вприладів 
для вимірювання випромінювання. Запит - це звернення потенційного покупця 
товарів і послуг до їх виробників і продавців з проханням ввести пропозицію 
(надіслати оферту) стосовно продажу. 

Ціллю даного запиту є отримання від фірми якій адресований запит 
комерційної пропозиції. 

Запити зазвичай направляють не одній, а декільком фірмам однієї або 
декількох країн. Це робиться з метою отримання декількох конкурентних 
пропозицій, з яких потім можна буде вибрати найвигіднішу. 

Керівництво вирішує Німецька фірма: Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ» 
надіслати запит ТзОВ «Західприлад». Зміст запиту у Додатку №1. 

На відіслані запити компанія «Ѕіетепѕ» отримало відповіді. Зміст 
відповіді на запит у Додатку №1А. 


6. Проробка базисних та валютно-фінансових умов контракту 


Для здійснення даної зовнішньоекономічної операції було вибрано 
базисну умову поставки СТР (Саггіасе апа Іпѕигапсе Раіа го), означає, що 
продавець здійснює постачання товару шляхом його передання перевізнику, 
призначеному ним самим. Продавець зобов'язаний оплатити витрати 
перевезення товару до названого місця призначення; укласти договір 
страхування та сплатити страхові внески; здійснити митне очищення товару 
для експорту. Покупець приймає на себе всі ризики та витрати, що можуть 
виникнути після здійснення поставки. Цей термін може застосовуватися 
незалежно від виду транспорту. 


ДИ за рахунок продавця (витрати)- Контроль безпеки, перевірка якості, 
кількості, ваги, розміру, пакування, маркування товару, виконання експортних 
митних формальностей, доставка товару до узгодженого пункту в місці 
призначення, страхування ризиків під час перевезення на користь покупця, 
вивантаження товару в місці призначення; виконання транзитних митних 
формальностей, якщо за договором перевезення ці витрати оплачує продавець 


ДІЇ за рахунок покупця (витрати)- Вивантаження товару в місці призначення; 
виконання транзитних митних формальностей, якщо за договором перевезення 
ці витрати не оплачує продавець, виконання імпортних митних формальностей, 
доставка з поставки в місце призначення 


Особливості застосування- Цей термін зручно застосовувати, якщо для 
доставки товару використовується більше одного виду транспорту. Якщо 
сторони хочуть, щоб ризики переходили до покупця не на першому 
перевізнику, а на наступному етапі перевезення, тоді це треба прямо вказати в 
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контракт! 


Умови поставки СТР Інкотермс 2020 визначають права та обов'язки 
сторін за міжнародним контрактом купівлі-продажу, вказують необхідні для 
перевезення, страхування та митного оформлення дії, коли і де продавець 
передає товар покупцеві, а також Які ризики і витрати несе кожна зі сторін. 


Продавець зобов'язаний: виконати експортне митне оформлення, 
застрахувати і доставити товар в узгоджене місце призначення. 

Покупець зобов'язаний: розвантажити товар і виконати імпортне митне 
оформлення. 

Ризики переходять в момент передачі продавцем товару перевізникові. 


Умови поставки СІР Інкотермс 2010 і СІР Інкотермс 2020 по своїм 
змістом в основному ідентичні. 

Обов'язки по базисних умов поставки СТР (СТП) 

Згідно базисних умов поставки СІР в правилах Інкотермс 2020 року, 
продавець зобов'язаний оплатити витрати і фрахт, необхідні для страхування і 
доставки товару у вказане місце призначення, виконати експортне митне 
оформлення для вивезення товару з оплатою експортних мит і інших зборів у 
країні відправлення, однак продавець не зобов'язаний виконувати митні 
формальності для ввезення товару, сплачувати імпортні мита або виконувати 
інші імпортні митні процедури при ввезенні. 

Базис СІР може застосовуватися під час перевезення товару будь-яким 


видом транспорту, включаючи змішані перевезення. Під словом «перевізник» 
розуміється будь-яка особа, яка на підставі договору перевезення бере на себе 


зобов'язання забезпечити самому або організувати перевезення товару по 
залізниці, автомобільним, повітряним, морським і внутрішнім водним 
транспортом або комбінацією цих видів транспорту. Також продавець може 
самостійно, власним транспортом доставити товар покупцеві, без укладення 
договору перевезення. 

Умови поставки СІР Інкотермс 2020 вимагають, щоб продавець 
відвантажив товар своєму перевізнику. Продавець повинен виконати експортне 
митне оформлення, а покупець повинен виконати імпортне митне оформлення. 
Правила СІР вимагають, щоб продавець узяв на себе відповідальність за 
укладення договору на перевезення до узгодженого місця призначення, без 
вивантаження товару з транспортного засобу. 

Якщо доставка в пункт призначення повинна відбутися після того, як 
покупець виконає необхідну імпортну митну очистку, і виникне затримка при 
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виконанні митного оформлення, то тоді вартість зберігання товару на митному 
складі буде за рахунок покупця, завжди припускаючи, що продавець надав 
покупцеві необхідні документи вчасно. 

Продавець повинен на свій ризик і за свій рахунок виконувати всі 
формальності з оформлення експорту, необхідні країною експорту, такі як 
ліцензії або дозволу, оформлення безпеки на експорт, огляд перед відправкою, і 
будь-які інші дозволи або схвалення. Крім того, оскільки пункт доставки в 
базисі поставки СІР знаходиться в країні-імпортері, продавець також повинен 
виконати і оплатити всі формальності, необхідні будь-якою країною транзиту, 
до того, як ця поставка відбудеться. 

Страховка в базисі поставки СІР 

Відповідно до умов поставки СІР продавець повинен укласти договір 
страхування за свій рахунок на користь покупця з максимальним покриттям від 
усіх ризиків втрати чи пошкодження товару. Страхова сума в договорі 
страхування повинна становити не менше 110 відсотків від вартості контракту і 
в валюті міжнародного контракту. Страховка повинна покривати товари як 
мінімум протягом терміну всій перевезення від місця відвантаження товару до 
зазначеного місця призначення. 


Продавець повинен надати покупцеві окремий договір страхування або 
страховий сертифікат спільно зі страховим полісом, у якому повинні бути 


вказані деталі поставки, щоб дозволити покупцю або будь-якого іншого особі, 
яка має страховий інтерес до товару, вимагати від страховика страхової виплати 
при настанні страхового випадку. 

У ранній редакції правила СІР Інкотермс 2010 від продавця потрібно 
забезпечення тільки мінімального страхового покриття. 

Розподіл ризиків і відповідальності за умовами СІР 

Умови поставки СІР Інкотермс 2020 покладають на покупця нести всі 
ризики втрати або пошкодження товару, після передачі товару продавцем 
перевізнику, а не коли товар досягне місця призначення. Термін СІР Інкотермс 
2020 містить два критичних моменти, оскільки ризики і витрати переходять в 
двох різних місцях: ризики після завантаження товару в транспортний засіб 
(також як і в умовах поставки ЕСА Інкотермс 2020), а витрати в місці 
призначення. При намір сторін покласти на продавця не тільки витрати з 
перевезення товару до місця призначення, а й ризики втрати чи пошкодження 
товару доцільно використовувати правило РАР Інкотермс 2020. 

Ціна СІР, умови оплати і перехід права власності 

Ціна СІР (СІР ргісе) означає, що контрактна (інвойсові або митна) ціна за 
товар включає в себе суму вартості самого товару, експортного митного 
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оформлення цього товару з оплатою експортних мит і інших зборів і вартості 
доставки (фрахту) до зазначеного місця призначення і вартості страхування 
товару на користь покупця. 

Базисні умови поставки СІР Інкотермс 2020 не вказують ціну за товар і 
спосіб оплати, (передоплата, часткова передоплата, післяплата або після 
подання документів до банку по акредитиву), не визначають, коли повинна 
бути проведена оплата (до відвантаження, відразу після відвантаження, через 
місяць після відвантаження або ще як небудь), не регламентують перехід права 
власності на товар або наслідки порушення договору. Ціна, оплата і перехід 
права власності повинні бути визначені в умовах договору купівлі-продажу. 

Приклад базису СІР в договорі поставки 

Загальна вартість Товару, що поставляється за цим договором, 
становить 10 000 Доларів США на умовах поставки СІР Мюнхен (Німеччина) 
Інкотермс 2020. 

За цим договором Продавець виробляє відвантаження Товару на умовах 
поставки СІР Мюнхен (Німеччина) Інкотермс 2020. 

Право власності на поставлений Товар переходить від Продавця до 
Покупця після підписання акту прийому-передачі представниками сторін. 

Переваги і недоліки застосування правила СІР 

Умови поставки СІР дуже схоже на правило СРТ Інкотермс 2020 з одним 
дуже важливою відмінністю. Базис поставки СІР вимагає, щоб продавець 
застрахував за свій рахунок товар на користь покупця з максимальним 
покриттям від усіх ризиків втрати і пошкодження, що є головною перевагою 
для покупця використання торгового терміну СІР. 

Умови поставки СІР мають два важливих моменти. Поставка товару 
відбувається, коли продавець передає товар своєму перевізнику (тобто після 
повного вантаження товару на транспорт) за договором перевезення, щоб 
доставити його в цей пункт призначення. Саме в цьому місці відвантаження 
товару в країні продавця ризики втрати або пошкодження переходять від 
продавця до покупця. У місці призначення країни-покупця переходять лише 
витрати з транспортування товару. Важливо не плутати - ризики і витрати 
переходять від продавця до покупця в двох різних місцях. 

Правило СІР не дає визначення того, де може бути місце відвантаження, 


воно буде повністю залежати від того, про що домовилися продавець і 
покупець. Для перевезення автомобільним транспортом це може бути 


приміщення покупця, по залізниці це може бути залізнична станція, для 
авіаперевезень - або вантажний термінал аеропорту, або термінал експедитора, 
а для морських контейнерів - контейнерний майданчик або контейнерна 
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вантажна станція. Недоліком для покупця є те, що він бере на себе ризики, коли 
товар знаходиться у перевізника продавця. 

Незважаючи на те, що МТП (ІСС) для контейнерних морських перевезень 
рекомендують замість базису поставки СІЕ Інкотермс 2020 застосовувати 
термін СІР, на практиці це правило для даного виду перевезення практично не 
використовується. Це пов'язано з тим, що при поставках СІР покупець не хоче 
брати на себе ризик пошкодження або втрати товару в країні експортера, а 
брати тільки тоді, коли товар був фактично експортований, тобто після 
навантаження контейнера на борт судна. Адже спочатку, покупець не тільки не 
знає, коли і де відбулося відвантаження товару, але і кому, оскільки це 
перевізник продавця. 

Якщо продавець щодня або регулярно відвантажує велику кількість 
товарів, то при використанні умов поставки СІР він вибирає свого власного 


перевізника і може легко координувати завантаження вантажного транспорту 
на своєму складі. Тоді як при застосуванні базису поставки ЕСА Інкотермс 2020 


покупець організовує сам свою перевезення, що зазвичай призводить до 
простою транспорту на навантаженні. 

Наведені документи можете побачити в додатку №2, дотатку№2(А) та 
додатку Моз 


Умови платежу характеризуються такими складовими: 

- ВИД-- кредит на З років під 5% річних - це така форма угоди згідно якої, 
експортер записує на рахунок імпортера як борг вартість проданих та 
відвантажених товарів, а імпортер зобов'язується погасити борг в певний 
термін. 

• ФОРМА - Документарне інкасо- форма розрахунків, за якої банк 
здійснює посередницьку функцію з передачі документів, що 
підтверджують відвантаження товару, покупцю проти здійснення ним 
платежу або на інших умовах. 

• ЗАСІБ - тратта - це письмовий наказ векселедавця платнику (трасату) про 
сплату векселедержателю певної суми грошей у визначеному місці у 
визначений час. 

® ГАРАНТІЯ - банківська гарантія платежу - зобов'язання банку виплатити 
суму грошових коштів продавцю у разі, якщо покупець порушив умови 
договору та не здійснив платіж у встановлений договором термін. 


Імпортер Експорте 


(платник) (довіритель) 
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Пункт Пункт 
призначення відвантаження 


Банк імпортера Банк експортера 
(інкасуючий банк, (банк-ремітент) 
який подає документи) 


Схема 1.Порядок розрахунків з використанням документарного інкасо: 


1 - укладення контракту; 

2 - відвантаження товару експортером; 

3 - отримання від перевізника транспортних документів; 

4 - подання документів експортером своєму банку; 

5 - відправлення документів банку-кореспонденту країни імпортера; 
6 - подання банком отриманих документів імпортеру; 


7 - отримання платежу від імпортера; 
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8 - переказування отриманих коштів від імпортера банку-ремітенту; 


9 - зарахування банком-ремітентом виручки на рахунок експортера. 


7. Аналіз та проробка конкурентних матеріалів 


При заповненні конкурентного листа № 69 були розраховані та 
використані деякі поправки. Так, аналізуючи конкурентні матеріали 
потенційного контрагента Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ» (Німеччина) було 
виявлено, що ціна на вимірювальні прилади у єдиній валюті, зведена по строках 
угод, становить в середньому 325,1дол. США за одиницю продукції. Поправка 
по базисній умові СІР передбачає найбільший коефіцієнт із нижче зазначених, 
оскільки дана базисна умова поставки передбачає зобов'язання продавця 
доставити товар до місця призначення яке назначив покупець, складає КІ - 1.1. 

Для приладів А27АВГО та Іергапа коефіцієнт дорівнює 1,05. Оскільки 
товар поставляється тільки до кордону, відповідно, то при розрахунку 
коефіцієнта до уваги необхідно прийняти зміну цін на прилад за цей період 

Сумарні поправки за комерційними умовами (Кк-К1«К2«К3«КА) для: 

• «Зіетеп5» (Німеччина) = 1,1*1,035*1*1 = 1,13 
• «А77АКРО» (Польща) = 1,05*1.1*1*0.9 = 1,03 
• «ертапа» (Франція) = 1.05*1.1*0,9*0,8 =0,83 

При приведенні цін за якісними показниками Акціонерне товариство 
«Ѕіетепѕ» (Німеччина) коефіцієнт поправки - 1,13, для «А27АВРО» (Польща) 
— 1,03, для «Іевгапа» (Франція) - 0,83. Поправки розраховувались з огляду на 
відмінність цін різної якості. 

Зведені ціни за технічними показниками: 

• «Зіетеп5» (Німеччина) = 335,9*1,13= 379,5дол. США 
• «А77АКРО» (Польща) = 315,7*1,03= 325,1дол. США 
• «Іергапд» (Франція) = 286,9*0,83 = 238,12дол. США 

Отже, за підсумками розрахунків видно, що доцільно співпрацювати з 

Німеччиною, це наведено в додатку №4 


8. Підготовка проекту контракту 


На основі переговорів у форті листування ТзОВ «Захід прилад» в особі 
голови правління Зуб А. Я. та фірми «Ѕіетепѕ» в особі директора Роланд Буш. 
було узгоджено, що проект контракту буде готувати продавець, тобто ТзОВ 
«Західприлад». Також були визначені усі основні статті контракту. Проект 
контракту готує відділ із зовнішньоекономічних зв'язків. Відповідальним за 
складання проекту контракту є Мороз П. В. Проект контракту складається 
відповідно до базисних умов поставки СІР. 

Для підготовки проекту контракту підприємство залучило наступних 
посадових осіб: 

- Юрист - Завдання його полягало у проробці і вивчені типових контрактів 
при здійснені експорту вимірювальних приладів, вивчені законодавства 
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країни контрагента, його торгових звичаїв, а також формулювання та 
узгодження статей контракту. 

- Комерційний директор - Завдання його полягало у організації та 
контролі за дотриманням строків укладання Проекту контракту, 
погодженні з партнерами умов Проекту контракту, розподілення часу і 
коштів на підготовку Проекту контракту. 

• Головний бухгалтер - Завдання його полягало у забезпечені усіх стадій 
підготовки Проекту контракту відповідним фінансуванням, перевіркою 
фінансового стану підприємства для виконання даної операції і 
необхідність залучення коштів для її здійснення. 

® Менеджер з постачання - Завдання його полягало у проробці 
оптимального варіанту транспортування приладів та залучення на цьому 
етапі певної транспортно-експедиторської контори. 

За вище зазначеними даними посадові особи ТзОВ «Західприлад» склали 
та оформили певним чином усі пункти проекту контракту. 
У Додатку 5 наведено Проект контракту 


9. Проведення переговорів та узгодження проекту контракту 


Після того, як ми встановили контакт із німецькою фірмою 
«Ѕіетепѕ», нами було підготовлено проект контракту. 

Для вирішення всіх питань та усунення можливих розбіжностей була 
використана форма переговорів - листування між представниками ТзОВ 
«Західприлад» і фірмою «Ѕіетепѕ» 

Перед зустріччю кожна із сторін готувалась до неї. Наша сторона 
виробила тактику проведення переговорів, послідовність викладання 
питань. Підготували довідкові та інші матеріали, розробили шляхи 
розв'язання розбіжностей, підготували можливі відповіді на питання 
партнера. 

При проведенні переговорів представники фірм розглянули предмет 
майбутнього контракту, а також затвердили базу договірних цін. 
Затвердили, що контракт буде написаний як на українській та німецькій 
мовах. 

Представники обох фірм ретельно вивчали кожну статтю 
попереднього контракту. Переважно у всіх питаннях знайшли згоду, але в 
деяких виникли суперечки, які були розв'язані шляхом порозуміння. 

Особливо була загострена увага на статті «Строки та умови 
поставки». Сторонами було узгоджено штрафні санкції за невиконання 
контрактних обов'язків. 

Було проведено взаємне вивчення об'єктивних аргументів сторін та 
знайдені на цій основі взаємоприйняті компромісні рішення. В результаті 
переговорів сторони склали спільний контракт, в якому була врахована 
фактична домовленість, якої вони досягли під час переговорів. Також було 
вирішено, що контракт роздруковується у двох оригіналах на українській та 
німецькій мовах. 
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Узгодженими представниками сторін при проведені переговорів 


® Заступник Генерального Директора ТзОВ «Західприлад» з питань 
зовнішньоекономічних зв'язків Мороз П. В., що діє на підставі доручення 
№3/11; 

• Заступник Генерального Директора Акціонерного товариства «Ѕіетепѕ» з 
питань зовнішньоекономічних зв'язків Клаус Гельмріх, що діє на підставі 
доручення Мо 14/13 


10. Складання попереднього контракту 


Попередній контракт (іпіегіт аргеетеп!) - це більш поглиблена та 
розширена форма протоколу про наміри. У ньому сторони формулюють 
основні принципи та умови майбутнього контракту і беруть зобов'язання з 
додаткового оформлення документації, отримання кредитів, пошуку 
підрядників та ін. За таким контрактом сторони у майбутньому зобов'язуються 
укласти контракт на передачу продукції, виконання робіт тощо на умовах, в 
основному передбачених цим контрактом. Попередній контракт може містити 
обмежені фінансові обов'язки сторін із застереженнями. Попередній контракт 
обов'язково укладається в письмовій формі. 

Іноді сторони розуміють попередній контракт у контексті генеральної 
угоди або контракту (бепегаїісопігасі), у якому докладно описуються головні 
принципи наступних взаємовідносин та умов взаємодії. Такий контракт має 
юридичну силу та посилання на нього дійсні у додаткових контрактах, що 
випливають з нього. Нижче наведений зразок Попереднього контракту. 


11. Укладання та підписання контракту 


Для підписання контракту сторони домовились про зустріч 3 червня 
2021р. на території України в місті Львів. Зазвичай друкує текст контракту та 
робить копії (4 копії) сторона, що приймає, тому в даному випадку цим 
займалася українська сторона. 

Перед остаточним підписанням контракту кожна сторона ще раз 
ознайомилась зі змістом Проекту Контракту. Оскільки ніяких розбіжностей не 
виявилось, сторони підписали Контракт (Додаток №5). 

Зовнішньоторгові контракти з боку українських організацій 
підписуються, як мінімум, двома особами, які мають на це право. Тому даний 
Контракт з української сторони був підписаний Генеральним Директором ТзОВ 
«Західприлад» Зуб А. Я., що діє на підставі Статуту, і заступником 
Генерального Директора ТзОВ «Західприлад» з питань зовнішньоекономічних 
зв'язків Мороз П. В., що діє на підставі доручення Мо 3/11. 

З німецької сторони даний Контракт підписали Генеральний Директор 
Акціонерного товариства «Ѕіетепѕ» Роланд Буш, що діє на підставі Статуту, та 
заступник Генерального Директора Акціонерного товариства «Ѕіетепѕ» з 
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питань зовнішньоекономічних зв'язків Клаус Гельмріх, що діє на підставі 
доручення Мо 14/13. Були підписані два оригінали Контракту - українською та 
німецькою мовами. Заповнений попередній контракт можете бачити в додатку 
Моб 


12. виконання контрактних зобов'язань, контроль за виконанням 
контрактних зобов'язань 


Заходи по виконанню контрактних зобов'язань були розроблені 
заступником Генерального Директора ТзОВ «Західприлад» з питань 
зовнішньоекономічних зв'язків Зуб А. Я. та затверджені Генеральним 
Директором ТзОВ «Західприлад» Мороз П. В. 


Послідовність виконання ЗТК на поставку приладів вимірювання 
випромінювання 


Таблиця 3 


Стадія виконання ЗТК Термін виконання кожної стадії 


Назва 
документів, що Відповідно до 
№ Назва забезпечують умов ЗТК Фактичний 
виконання 
кожної стадії 
5 


10 2 (| з | 4 | -4- з 1 


Повідомлення покупця про Повідомлення на 
10 червня 10 червня 


готовність доп рийняття товар електронну пошт 


Повідомлення Продавця про Повідомлення про 
готовність до відвантаження готовність товару 11 червня 12 червня 
товару до відвантаження 


Замовлення на автотранспортне Договір із 14 червня 14 червня 
перевезення перевізником 


Повідомлення Продавця 
відповідальними особами про 
Повідомлення на 18 червня - 28 
очікуване прибуття транспорту 20 червня 
електрону пошту червня 
за 10 днів до прибуття 
вантажного транспорт 
Повідомлення Продавця про 
Повідомлення на 
вибір району відвантаження 21 червня 21 червня 
електрону пошту 
товару - Мюнхен 
Повідомлення Продавця про 
Повідомлення на 
Вибір міста відвантаження 22 червня 22 червня 
електрону пошту 
- Мюнхен 
Повідомлення про страхування Як мін за 7 днів до 
Договір 
товару від ризиків перед початку 24 червня 
В страхування 
відправкою навантаження 
Кінцеве повідомлення про 
Повідомлення на 
прибуття транспортного засобу 25 червня 25 червня 
електрону пошту 
за З дні до очікуваного 
20 
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10 Після прибуття транспортного 
засобу на митну території 
країни Імпортер, перевізник дає Повідомлення на 
28 червня 28 червня 
продавцю повідомлення про електрону пошту 
готовність транспортного 
засобу для відвантаження 


11 Завантаження транспорту, Товаророзпорядчий 
29 червня 29 червня 
стадійний час документ 


12 Продавець повідомляє Покупця 
И Рахунок-фактура Потягом 2-0х 

про завантаження і відсилає на 

Сертифікати якості, | Робочих днів після 
адресу банка Покупця рахунок- й К 1 липня 
санітарний, завершення 
фактуру, оригінали всіх р 

р» карантинний, навантаження 

сертифікатів, що вимагаються 


13 Протягом З-ох 
Покупець видає Продавцю 3 Товаророзпорядчий | робочих днів після 
А | й А 2 липня 
оригінали і З копії коносаменту документ закінчення 
навантаження 
14 р Повідомлення на 
Отримання пакету документів 
електрону пошту 2 липня 2 липня 
від Продавця банком Покупця 
Покупця 


15 Протягом 7-ми 
робочих днів з 
Здійснення банком 
| Заява на переказ моменту отримання 6 липня 
документарного інкасо 
Банком пакету 
документів 
16 Товаророзпорядчий 
Отримання Продавцем в своєму А 
документ, копія 6 липня 6 липня 
банку грошей за товар 


Отже, загальний фактичний час проведення зовнішньоекономічної 
операції тривав з 10 червня 2021 року по 6 липня 2021 року. – становить 26 
днів. 

Документи відображені у додатку №7 


13. Розгляд можливих претензій та рекламацій з експорту та подання 

таких з імпорту. 

ТЗОВ «Західприлад», згідно контракту, здійснює продаж приладів для 
вимірювання випромінювання на суму 10 000дол. США, тому важливе 
значення має якість та кількість товару і строк його поставки. Оскільки 
невідповідність стандартам або несвоєчасність може призвести до збитків. 

У разі виявлення невідповідності стандартам, втрат товару понад 
встановлену норму компанія «Ѕіетепѕ» має подати претензію українському 
продавцю ТЗОВ «Західприлад» протягом 30 днів з моменту отримання товару. 

Припустимо, що імпортер виявив невідповідність 10 шт. приладів 
спеціальним вимогам. У такому випадку компанія «5іетепз5» надсилає 
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Претензію до ТзОВ «Західприлад». Якщо ТзОВ «Західприлад».» приймає на 
себе відповідальність, то він погоджується з умовами претензії, якщо ж ні, то 
сторони вирішують спірне питання в суді. 

Претензія наведена у додатку Моб 


14. Висновки 


Виходячи із мети та завдання даному курсовому проекту робимо 
узагальнення, що ЗЕД - це діяльність суб'єктів господарської діяльності 
України та іноземних суб'єктів господарської діяльності, побудована на 
взаємовідносинах між ними, що має місце як на території України, так із її 
межами. 

Важливим етапом є вибір форм та методів роботи на зовнішньому ринку, 
коли підприємство вибирає для себе найдоцільнішу форму роботи, оцінюючи 
торгово-політичні умови в країнах, митний режим, участь країн у міжнародних 
картельних або товарних угодах щодо певного товару, транспортні умови, 
умови платежу, способи збуту та ін. 

Будь який вид ЗЕД супроводжується здійсненням зовнішньоекономічної 
операції. Зовнішньоекономічна операція - це комплекс дій контрагентів різних 
країн з підготовки, укладення торгової, науково-виробничої, інвестиційної чи 
іншої угоди (контракту) економічного характеру. В даному курсовому проекту 
ми вивчали зокрема здійснення підприємством експортної операції. 

Що таке експортна угода - комерційна діяльність, пов'язана з вивезенням 
і продажом за кордон товарів чи послуг, зроблених у країні-експортері, для 
передачі у власність іноземному контрагенту. 

Виконуючи даний курсовий проект було розроблено та здійснено 
зовнішньоекономічну операцію з експорту приладів вимірювання 
випромінювання. 

Відповідно до умов контракту базисною умовою поставки (згідно 
Іпсоѓегтѕ 2020) є СІР, що в перекладі з англ. (Сагтіаєе апа Іпѕигапсе Раіа їо) 
означає „Фрахт / перевезення та страхування оплачені до”. В даному випадку 
це означає, що продавець вважається таким, що виконав свої зобов'язання з 
постачання тоді, коли він передав застрахований на користь покупця товар, 
випущений в митному режимі експорту, своєму перевізнику для перевезення до 
місця призначення. В даному випадку українська компанія ТзОВ «Західприлад» 
виступає експортером, а компанія «Ѕіетепѕ» - імпортером. 
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о чл ог ль 


Список використаних джерел 


Інтернет джерела 


. Німеччина:ћїрѕ://иК.міКкірейіа.ого/міКкі/%00%90 


У 0169690 0096 ВС 
У 096 В5У6 0196876 01960876 0096 В896 0096 ВД 9 0090 ВО 


. Франція:һќрѕ://иК.уіКірейіа.ого/міКі/ 


У 1096 А496 01968096 0096 В096 0096 ВД У 01968696 01969696 01968 


. Польща:ћрѕ://иК.міКірейа.ого/уіКкі/%100%9Е % 00% ВЕ%р00%ВВ 


%101%8С Ус 01908996 00956 В0 


. Ѕіетепѕ: һрѕ://иКк.мліКірейіа.ого/иіКі/біетепѕ 

. ТзОВ «Західприлад»: ќрѕ://ларайргірог.сот/иа/ 

. Ѕіетепѕ в Україні: рѕ://пем.ѕіетепѕ.сот/иа/ик.ћті 
. Ѕіетепѕ рІоба!: һрѕ://уууу.ѕіетепѕ.сот/оіобаі/еп.һті 


. Базисні умови поставки товарів: 


ћеерѕ://рійги4піКі.сот/16331024/екопотіка/ЉБатіѕпі итоуі роѕіаукі 1 


оуагіу 


. Безмитні ліміти в інших країнах: 


ћеерѕ://уууу.иКкгроѕћќа.иа/Ӣос/сиѕќотѕ-сІеагапсе/Вегтуќпі Штіїу у і 
пѕһукһ Кгаіпакһ.рағ 


10. ПОРЯДОК УКЛАДЕННЯ МІЖНАРОДНОГО ДОГОВОРУ КУПІВЛІ- 


ПРОДАЖУ: 
һер://јоигпаі!5.іг.Кіеу.па/паех.рһр/арту/агіісІе/уіеуЕ1е/1445/1364 


11.Документарні форми міжнародних розрахунків: 


ћеерѕ://рійги4піКі.сот/1404050944212/#папѕі/аокитепѓагпі Фот ті 


тһпагоапіһћ коггапипКіу 


12.Попередній договір: 
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Ра 


Пиеря://ргоїосої ма/паЛяіуіїпіу Ко4дек$ иКкгаіпі ѕќаќуа 635/ 


13.Тратта:һрѕ://си.уіКірейіа.ого/міКі/ 
%00%А2%01%80%00%В80%01%82%01%82%00%В0 


14.Оферта та акцепт: піирз:/ЛіБгагу.ії ма/боок/68/5045 Біті 


15.Облік розрахунків в іноземній валюті з експертно-імпортних операцій: 


һеерѕ://ѕапіп.пКкркК.ого.палтасвеѕ/аосѕ/ОЫіКіапі1і1727ЕР/КопѕрекіКсі/ 
ТЕМАЗ.раї 


Літературні джерела 


Маркетинг во внешнезкономической деятельности предприятий. - М: 


Внешторгиздат, 1989. 


8, 


Хойер В. Как делать бизнес в Европе. - М.: Фонд «За экономическую 


грамотность», 1991. 


4. 


В. 


6. 


У, 


8. 


о 


Как продать ваш товар на внешнем рынке: Справочник/ Отв. ред Савинов 
Ю.А.- М.: Мысль, 1990. 

Огородник В.Н. Работа внешнеторговой фирмы предприятия. - М.: 
Экономика, 1991. 

Синецкий Б.И. Внешнеэкономические операции: организация и техника: 
Учебник. - М.: МО, 1989. 

Международный кодекс поведения в области передачи технологии. - 
Женева: Юнктад, 1979. 

Как заключать международные торговые контракты. - К.: Международный 
компьютерный клуб Украины, 1992. 

Козик В.В., Панкова Л.А. Основи зовнішньоекономічної діяльності: 
Навчальний посібник. - Львів: ДУ "Львіська політехніка", 1997. 


10.Международная торговля: финансовые операции, страховые и другие 


услуги: Пер. с англ. - К.: Торго-изд. Бюро ВНУ, 1994. 


11.Контракт с инофирмой. Энциклопедия международных контрактных 


отношений. / Под. ред М.Б.Биржакова. - СПб.: ОЛБИС, САТИС, 1995. 
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Додаток №1 


ТЗОВ «Західприлад» 
м. Львів, Україна 79040 
9.05.2021 


ЗАПИТ 


Шановний Голова Правління, Зуб А. Я. 

3 інформаційних міжнародних джерел ми дізналися про те, що Ваша 
фірма є однією з провідних фірм з торгівлі приладів. Акціонерне Товариство 
«Ѕіетепѕ» просить запропонувати партію приладів для вимірювання 
випромінювання, упаковану у картону коробку, з поставкою в Червень -липень 
2021 року. Нашу сторону влаштують умови поставки СІР-Мюнхен та оплата 
кредитом на 3 роки під 5% річних. Просимо Вас надіслати Вашу комерційну 
пропозицію на поставку даного товару 


Генеральний Директор акціонерного товариства «Ѕіегтепѕ» 
Роланд Буш 


Додаток №1 (А) 


Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ» 
Уүігге]ѕБасһегрі. 3-4, 80333 Мійпсреп 
11.05.2021 


ВІДПОВІДЬ НА ЗАПИТ 


Шановний Роланд Буш, 

Ми отримали Ваш запит 9 травня 2021 р., що стосувався приладів для 
вимірювання випромінювання. Мороз П. В., заступник Генерального Директора 
ТзОВ «Західприлад» з питань збуту, надішле вам повідомлення на електрону 


пошту найближчим часом, щоб домовитись про подальшу співпрацю. Він 
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надасть вам детальну інформацію про нашу продукцію та умови співпраці. 


Генеральний Директор ТзОВ «Західприлад» 
Зуб А. Я 


Додаток №2 


Інкасове доручення № 25 на документарне інкасо 
Банк: ПриватБанк 
Місце дата: м. Львів, 06.07.2021 
Посилатися на наш 
Компанія-покупець: Акціонерного товариства «Ѕіегтепѕ» 
Банк покупця: Оешіѕсһе Вапк 
Кас: Поставки 10000 050 кредит на З роки, 5% річних 
Разом сума виплат становить 10772.60 05р 
Товар відправлений 25.06.2021. безпосередньо покупцю 
вищевказаному банку 


Ми додаємо наступну тратту (н) та/або документи на інкасо 
Тратта від 25.06.2021 строком на 06.07.2021 
Рахунок-фактура Розписка експедитора 
Консульський/митний рахунок Сертифікат походження 
Коносамент Мо Дублікат залізничної накладної 
Страховий сертифікат/поліс Пакувальний лист/ваговий лист 
Поштова квитанція Вантажна митна декларація 
Авіаційна накладна 
Документи можуть бути видані платнику (зобов'язаному) 
О проти платежу по пред'явленні 
(дата) (не пізніше) 
Я проти акцепту вищезазначеної тратти з протестом у випадку 
не платежу 
неакцепту 
Банківські збори 
Ваші витрати по інкасо О внаш дебет Яя в дебет зобов'язаного 
Збори інкасуючого банку Я внаш дебет О в дебет зобов'язаного 


У випадку відхилення Ваших витрат відмова від вимоги витрат 
не видавати документи* 


У випадку відхилення витрат О відмова від вимоги витрат 
п 


інкасуючого банку не видавати документи" 
(З моєї/нашої згоди оплатити всі інші витрати/збори, такі як витрати по 
зберіганню та т. п.) 
Покриття 
Виручка по інкасо повинна бути переведена Вам 
О авіапоштою 
О по телексу 
Я на рахунок банку 
Кожний місяць чиста виручка повинна бути кредитована: на наш рахунок продавця ТзОВ «Західприлад» 
260064301 в ПриватБанк в сумі 319.50 9$) з урахуванням майбутніх відсотків 
Інші інструкції 
О Інкасуючий банк вповноважений видати документи та/або товар проти 
депозиту в місцевій валюті при умові, що обов'язковий (платник) заявить про 
свою відповідальність за курсові втрати, що можуть виникнути. 
0 Акцептована тратта повинна повернена негайно 
О Вам 
О Нам 
С] інкасована при настанні терміну 
со У випадку труднощів, з нашим представником повинен бути негайно 
встановлений контакт з авізуванням Вас. 
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Акціонерного товариства «5іетеп5» 
Печатка і підпис ( ) 
Роланд Буш 


Додаток №2(А) 
ГЕНЕРАЛЬНИЙ ПОЛІС №24 


На страхування партій однорідного товару 

м. Львів "24"червня 2021 р 

Українська страхова група 

ліцензія Мо, 24243244, видана Міністерство фінансів України 

іменоване надалі "Страховик", в особі страховий виконавець Карпин О. А. 
діючого на підставі Статуту, з одного боку, і ТзОв «Західприлад» у особі 
Зуб А. Я. діючого на підставі перевезення товару називаємо його надалі 
"Страхувальник", з іншого боку, уклали Даний Договір про наступне: 


1. Предмет договору - Дизометр Экотест МКС-05 Терра-П 

1.1. Згідно з цим договором Страховик зобов'язується при настанні одного з 
обумовлених у договорі страхових випадків, які спричинили втрату, загибель, 
нестачу або пошкодження партії зазначеного в договорі майна, іменованого 
далі «Дизометр Зкотест МКС-05 Терра-П», виплатити особі, вказаною в 
договорі і іменованого далі "Вигодонабувач",визначене в договорі страхове 
відшкодування в межах зазначеної в п. 

1.3. суми (379,5дол. США за од./продукції), а Страхувальник зобов'язується 
повідомляти Страховику зазначені в цьому договорі відомості про кожну 
партію застрахованого майна і сплатити страхову премію в порядку і в терміни, 
передбачені договором. 

1.3. Об'єктом страхування є партії товару, що поставляються Страхувальником 
за договорами. 

1.4. Вигодо набувачем є особа, яка має заснований на законі, іншому правовому 
акті або договорі інтерес у збереженні застрахованого майна і яка пред'явила 
Страховику страховий полісна пред'явника, виданий Страхувальнику 
відповідно до п. 2.8 справжньої угоди. 

2. Страхувальник зобов'язаний сплатити початкову страхову премію і страхові 
премії за кожну партію товару. Страхові премії сплачуються в порядку 
готівкою розрахунку. 

2.1. Первісна страхова премія сплачується Страхувальником в розмірі 300 дол. 
США не пізніше наступних 10-ти днів страхового випадку 


Страхувальник: 
Страховика: 
Підписи сторін: 


страховик 
страхувальник 
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Правила страхування мен! вручен!: 


Додаток №3 


Постачальник: 

ТЗОВ «Західприлад», 

м. Львів, вул, Курмановича 9, 79040 

Покупець: 

Акціонерного товариства «Ѕіетепѕ», 
Німеччина, УЛие]5БасВетр|. 3-4, 80333 Мйпспеп 


Рахунок-фактура 


Код клієнта 48268014 Мо рахунку 168 Дата рахунку 01.07.2021 
Банк 
постачальника 
Й «ПриватБанк» Умови поставки: 
Умови оплати: кредит 3 роки, 5% річних в 
Розрахунковий СТР - Мюнхен 
рахунок: 
260064301 
Код Найменуванн Цна за | Сума, з урахуванням 
Кількість, шт 
товару | я одиницю, 5 кредиту 5 
9030 
Вимірювальні 
32 00 26 379,5 10772.60 
м прилади 
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Додаток №4 


"ЗАТВЕРДЖУЮ" 

Ціна на умовах СІР 

при розрахунках 

становить 379,5дол. США /од. продукції 
генеральний директор 

ТЗОВ «Західприлад» Зуб А. Я. 

(підпис) 

15 травня 2021 року 


Конкурентний лист № 69 


№ Етапи Спосіб Умови Конкурентні матеріали 
п/ | зведення | зведення | майбут «Экотест МКС-05 «Зкотест МКС-05 “ Экотест МКС-05 
п цін та -нього Терра-П», Франція, Терра-П», Німеччина. Терра-П", Польща. 
поправок, ЗТК «біржові бюлетені» «Контракт 2019р.» «біржові бюлетені 
що 2020р. (поставка - (поставка - 2021р.) 2019р.» 
ВНОСЯТЬСЯ 2021р.) (поставка – 2021р.) 
вихідні вихідні вихідні 
й поправки й поправки й поправки 
дані дані дані 
1 2 З 4 5 6 7 8 9 10 
а 230 ЕОВ = 250 ЕОВ = 235 ЕОВ ри 
валюті, Со 
2 Ціни у 
єдиній СеСодо 05р Чо-1,22 280,6 05р Чо-1,22 305 05р 4=1,22 286,7 9$0 
валюті, С, 
З Ціни, Сп С, 
зведені по У Јәо21=117,3 Јо1=117,3 ]2021=117,3 
строках | 195 | 20210. |1,„=114.7 | 2889 ОЗО | залов | 3359952 | у 21065 | 3157 ЗО 
угод, Сил Ј І 
4 | Поправки | +трансп 
по орту- СТЕ ОАЕ 
базисних | вання та склад | СІР франц К, = 1,05 склад К,=1,1 и К, = 1,05 
продав кордон кордон 
умовах, К; | страхува продавця 
ння ЗА 
5 | Поправки кредит 
по Вартість на З | кредит на З 
кредитних дого роки, отак З Нея _ гопака, 
умовах (або див. 596 нім К» = 1,1 5% річних К 5035 о К» = 1,1 
: 2021р. ‚ платіж 
(умовах | формулу | річних - 2021р. 2021р 
платежу), ) - 2021 у 
К, р. 
6 | Поправки | Врахува 
по ння 
кількості, витрат 
Кз виробни 26 од/ 
вва продук 20 Кз= 0,9 26 К=1 26 Кз= 1 
ції 
ння 
комерці 
йних 
інтересів 
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7 | Поправки + 0% 
о би ван о Контра | біржові знижка біржові Е 
уторгу УР р р 5 0% контракт К.=1 р А 0% 
ня, Кл нтного кт бюлетені Й бюлетені Е 
. К.= 0,8 К.=0,9 
матеріал 
у 
8 Сумарні 
поправки 
Корови а= 
Е К, -К›-Кз Кт=0,83 К,=1,13 Кт=1,03 
характери | 
-стиками, 
Кт 
9 Зведені 
ціни за ко- 
мерційни 
МИ Е Сава Е - 
умовами Сэв=Скк* 238 12 Сзв= Сзв=325,1 
та Кт 08р 379,5 05р 05р 
технічним 
И 
показника 
МИ 
10 Середня 325,1 
ціна 
11 Мінімальн 238,12 
а ціна 
сы 379,5 
на ціна 
Директор ЗТ фірми (керівник комерційного підрозділу підприємства) 
(ПІБ) 
(підпис) 
Оперативний працівник, який здійснював розрахунок (посада) 
(ПІБ) 
(підпис) 
Керівник відділу кон’юнктури та цін 
(ПІБ) 
(підпис) 
Експерт (консультант) 
(ПІБ) 
(підпис) 
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Додаток №5 


Контракт на експорт приладів №11/22 


м. Львів (Україна) З Червня 2021р. 


ТзОВ «Західприлад» надалі ПРОДАВЕЦЬ, в особі директора Зуб А. 
Я. що діє на підставі Статуту, і заступника директора з питань 
зовнішньоекономічних зав'язків Мороз П. В. що діє на підставі 
доручення № 3/11, з одного боку, та компанія «Ѕіегтепѕ», надалі 
ПОКУПЕЦЬ, в особі Генерального Директора цієї фірми Роланд Буш., що 
діє на підставі Статуту, та заступника Генерального Директора «Ѕіетепѕ» 
з питань зовнішньоекономічних зав'язків Клаус Гельмріх, що діє на 
підставі доручення Мо 3/11 з іншого боку, уклали даний договір про 
наступне: 

1. Предмет контракту 

Продавець зобов'язується відвантажити, а Покупець - купити на 
умовах СІР згідно Інкотермс-2020 товар: партію приладів, а іменно 
«Дизометр Зкотест МКС-05 Терра-П», в подальшому іменується "Товар". 

2.Ціни за Контрактом та загальна вартість Контракту 

2.1. Всі ціни на товари обговорюються в пропозиціях Продавця і 
позначаються у доларах США. Продавець має право змінювати ціни за 
умови оповіщення Покупця про майбутню зміну не менш, ніж за два 
тижні. 

2.2. Ціни є твердими і не підлягають зміні за час виконання даного 
контракту. Ціна приладу становить 379,5дол. США 

2.3. Загальна вартість цього Контракту 10 000дол. США. 

2.4. Всі витрати, включаючи митні, після підписання і виконання 
Контракту сплачуються сторонами на територіях своїх країн. 

3.Умови поставки 

3.1. Умови поставки: СІР-Мюнхен. 


3.2. Поставка Товару здійснюється партією, сформованою на 
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підставі замовлень Покупця та наявності Товару на складі Продавця. 

3.3. Замовлення вважається прийнятим до виконання, якщо 
Продавець виставив Покупцеві інкасове доручення. 

3.4. Інвойс набирає чинності з моменту підтвердження Покупцем 
згоди на оплату за цим інкасовим дорученням. 

3.5. Продавець зобов'язується протягом 5 днів з моменту 
підтвердження Покупцем згоди на оплату по виставленому інкасового 
доручення відвантажити Товар зі складу Виробника. 

Продавець зобов'язаний сповістити Покупця про факт 
відвантаження Товару в найкоротші терміни, повідомивши наступні дані: 
дату відвантаження, номер Контракту, найменування засобу доставки, 
номер товаросупровідного документа, опис, кількість 1 вага 
відвантаженого Товару. 

У разі якщо Продавець не справив відвантаження товару протягом 
30 днів з моменту підтвердження Покупцем згоди на оплату по 
виставленому інвойсу, Покупець має право відмовитися від замовленого 
товару. 

3.6. Право власності на Товар переходить до Покупця в момент 
потрапляння товару до місця призначення (згідно базису поставки). 

4.Умови оплати 

4.1. Покупець сплачує кредит на З роки 5% річних та сплачує 
319.50дол. США, кожний місяць з урахуванням відсотків зазначено в 
інкасовому дорученні, протягом 5 календарних днів після отримання 
документів банком експортера. 

У разі прострочення платежу, Покупець повинен сплатити 
Продавцю пеню у розмірі 0,1% від простроченої суми за кожний день 
прострочення. 

4.2. Всі платежі за цим контрактом здійснюються у формі 
документарного інкасо у доларах США. 


5.Упаковка та маркування 
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5.1. Товари повинні бути упаковані відповідно до вимог до кожного 
виду Товару. 

Упакування повинні забезпечувати захист від псування, 
пошкоджень і атмосферних впливів. 

Прилади повинні бути промарковані. 

Всі супровідні документи (пакувальні листи, специфікації) так 
само, як маркування й технічна документація, повинні бути складені 
українською та німецькою мовами. 

6.Приймання 

6.1. Товар вважається доставленим Продавцем і прийнятим 
Покупцем: 

- за Кількістю - відповідно до супровідних документів; 

- за якістю - у відповідності з сертифікатом якості Продавця. 

6.2. Остаточне приймання виконується в країні Покупця. Товари 
приймаються: 

- за Кількістю місць - на момент отримання Товару від Експедитора 
(Перевізника); 

- за кількістю вмісту в упаковці - не пізніше двох тижнів після 
отримання Товару, а також на момент відкриття упаковки; 

- за якістю - не пізніше місяця після відкриття упаковки. 

6.3.Приймання виконується уповноваженим представником 
Покупця із запрошенням при необхідності представника Торговельної 
палати (за вибором Покупця) з оформленням акту приймання. 

7.Якість і гарантії 

7.1. Якість Товару повинна знаходитися в повній відповідності з 
Сертифікатом якості виробника. 

7.2. Для Товару, якості якого вимагають спеціальних гарантій, 
встановлюється гарантійний термін 12 місяців з дня поставки. 

7.3.Якщо протягом гарантійного терміну Товар, поставлений 


Продавцем, зіпсується або невідповідність умовам Контракту, Продавець 
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зобов'язаний усунути дефект або замінити дефектні компоненти за свій 
рахунок. Доставка дефектних товарів при поверненні виконується за 
рахунок Покупця. Та виплатити штраф у розмірі 5% від суми вартості 
товару. 

8.Претензії 

8.1. Покупець може висунути Продавцю претензії по кількості 1 
якості Товару протягом двох тижнів з дня приймання. 

Для Товару, забезпеченого гарантійним періодом, претензії по 
якості можуть бути висунуті і протягом місяця після закінчення 
гарантійного терміну за умови, що Покупець виявив дефекти протягом 
гарантійного терміну. 

8.2. Претензії підтверджуються  Сертифікатом нейтральною 
компетентною експертною організації. 

8.3. Продавець повинен задовольнити виниклу претензію протягом 
20 днів з моменту її отримання. 

9.Форс-мажор 

У разі обставин, що унеможливлюють часткове або повне 
виконання контрактних зобов'язань будь-якої із сторін, а саме: пожежа, 
стихійні лиха, війна або бойові дії, ембарго дата виконання контрактних 
зобов'язань змінюється відповідно до тривалістю впливу таких обставин. 
Якщо такі обставини тривають більше трьох місяців, кожна зі сторін має 
право відмовитися від подальшого виконання контрактних зобов'язань, і в 
цьому випадку жодна зі сторін не має права вимагати відшкодування 
понесених збитків. 

Сторона, що перебуває під впливом обставин, що унеможливлюють 
виконання контрактних зобов'язань, повинна інформувати іншу сторону 
про настання або закінчення таких обставин протягом п'яти днів. 
Документи з Торгової палати країн Продавця і Покупця, відповідно, буде 
підтверджувати очевидність вищезазначених обставин, їх наявність і 


тривалість. 
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10.Додоткові умови та інші умови контракту 

10.1. Продавець має право передачі контрактних зобов'язань третій 
стороні і повинен повідомити про це Покупця повідомленням на 
електрону пошту. 

10.2. Справжній Контракт може бути змінений або розірваний 
тільки з оформленням письмової угоди сторін. 

Будь-які зміни та доповнення до цього Контракту є його 
невід'ємною частиною 1 дійсні тільки у випадку, якщо вони письмово 
оформлені і завірені підписами уповноважених представників обох 
сторін. 

10.3. Після підписання Контракту всі попередні переговори 1 
відноситься до них листування анулюються і стають недійсними. 
Справжній Контракт складено в 2 примірниках, українській та німецькій, 
варіант мають однакову юридичну силу. 

10.4. Термін дії контракту: контракт набуває чинності з моменту 
його підписання сторонами і діє до З червня 2022 року. 

10.5. Страхування товару здійснюється добровільно Продавцем на 
території іноземної держави та Покупцем враховується у фактурній 
вартості. Відповідно Покупець теж страхує товар на території України. 

11. Арбітраж 

11.1. Усі спори, що пов'язані із цим Договором, вирішуються 
шляхом переговорів між представниками Сторін. Якщо спір неможливо 
вирішити шляхом переговорів, він вирішується в Арбітражному інституті 
Торгової палати відповідно до положень Регламенту Арбітражного 
інституту Торгової палати. Мова арбітражу - англійська. При цьому 
матеріальним правом для вирішення спорів за цим Договором є 
матеріальне право України. 

12.Анотація 

З метою високої ефективності у вирішенні поточних проблем, 


пов'язаних з цим Контрактом, сторони заявляють, що надіслані факсом 
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документи дійсні до моменту отримання оригіналів, але не більше 2 
календарних днів, після закінчення яких оригінали документів повинні 
бути надані іншій стороні. Продовження терміну дії документів 
сповіщенням по факсу не допускається. 

13.Юридичні адреси та банківські реквізити сторін 

У разі змін банківських реквізитів однієї із сторін інша сторона 
повинна бути поставлена до відома про це в письмовому вигляді, і 
протягом 10 днів належить скласти підписане обома сторонами 
Доповнення до цього Контракту з знову встановленими банківськими 
реквізитами. 

Постачальник: 

ТзОВ «Західприлад», директор - Зуб Андрій Ярославович 

Місце знаходження офісу: 79040, м. Львів, вул. Курмановича, 9 

Те! (032) 2350999, (050) 3709007 

Розрахунковий рахунок  260064301 у відділенні банку 


«ПриватБанку» 


Покупець: 
Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ», директор - Роланд Буш 


Місце знаходження офісу: Німеччина, У/ішеїзБасрегрі. 3-4, 80333 
Мӣпсһеп 
Те/Еах +547547729518 


Розрахунковий рахунок 4365754757 в банку «Реші5спе ВапК» 
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Додаток №6 


ПОПЕРЕДНІЙ ДОГОВІР 


м. Львів 725" Травняя 2021 р. 


ТЗОВ «Західприлад» 

(надалі іменується "Сторона-1") в особі 

Генеральний директор Зуб А. Я., 

що діє на підставі відправлення товару, з однієї сторони, та 

Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ» 

(надалі іменується "Сторона-2") в особі 

Генеральний директор Роланд Буш, 

що діє на підставі прийняття товару, з іншої сторони, 

(вказати: статуту, довіреності, положення тощо) 

(в подальшому разом іменуються "Сторона-1", а кожна окремо - "Сторона-2") 
уклали цей Попередній договір (надалі іменується "Попередній договір") про 
наступне: 


Ооситепі ѕһагеа оп Һрѕ:/Лмуу.досѕіїу.сот/ги/2оупіѕһпоекопотісһпі-орегасіјі-екѕрогії-ргїааім/7491388/ 
Оомпіоааеа Бу: 50Іопіуа-імапосіко (ѕоіотііа.імапосћко.те.2020@1рпи.иа) 


1. Сторони визнають, що відносини, які склалися між ними, стали запорукою їх 
майбутньої довгострокової і взаємовигідної співпраці у галузі 
Зовнішньоекономічні операції. 

2. Сторони визнають, що першим етапом співпраці між ними мають 
стати хороші завнішньоекономічні відносини. 

3. Сторони зобов'язуються до "5" Червня 2021р. укласти Договір 
купівлі-продажу приладів вимірювання випромінювання). Предмет 
Основного договору та перелік його істотних умов, визначення порядку 
погодження інших умов Основного договору зазначені у Додатку Мо2, 
№2(А), Мо2(Б), №3, №4, №5до цього Договору. 

4. Проект Основного договору доручається скласти Стороні-1. Проект 
Основного договору Сторона-1 зобов'язана подати на розгляд Стороні-2 не 
пізніше "1" Червня 2021 р. У разі, якщо Сторона-1 не подасть у визначений 
вище строк проект Основного договору Стороні-2, остання вправі самостійно 
скласти відповідний проект та вимагати від Сторони-1 укладення Основного 
договору на основі такого проекту. 

5. Сторона, яка необтрунтовано ухиляється від укладення Основного договору, 
повинна відшкодувати другій Стороні збитки, завдані простроченням в 
укладенні Основного договору або його не укладенням, включаючи упущену 
вигоду, а також сплатити неустойку у розмірі 5000 дол. США. 

6. Усі спори, що виникають з цього Попереднього договору або пов'язані із 
ним, вирішуються шляхом переговорів між Сторонами. Якщо відповідний спір 
неможливо вирішити шляхом переговорів, він вирішується в судовому порядку 
за встановленою підвідомчістю та підсудністю такого спору відповідно до 
чинного законодавства України. 

7. Зобов'язання, що встановлено цим Попереднім договором, припиняється, 
якщо Основний договір не буде укладений протягом строку, визначеного п. З 
цього Попереднього договору, або якщо жодна зі Сторін не направить іншій 
Стороні пропозицію про укладення Основного договору (відповідний проект 
Основного договору). 

8. Цей Договір набирає чинності з моменту його підписання Сторонами та 
скріплення печатками Сторін. 

9. Сторони несуть повну відповідальність за правильність вказаних ними у 
цьому Попередньому договорі реквізитів та зобов'язуються своєчасно у 
письмовій формі повідомляти іншу Сторону про їх зміну, а у разі 
неповідомлення несуть ризик настання пов'язаних із ним несприятливих 
наслідків. 

10. Якщо інше прямо не передбачено цим Попереднім договором або чинним 
законодавством України, зміни у цей Попередній договір можуть бути внесені 
тільки за домовленістю Сторін, яка оформлюється додатковою угодою до цього 
Договору. 

11. Додаткові угоди та додатки до цього Попереднього договору є його 
невід'ємними частинами і мають юридичну силу у разі, якщо вони викладені у 
письмовій формі, підписані Сторонами та скріплені їх печатками. 

12. Усі правовідносини, що виникають з цього Попереднього договору або 
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пов'язані із ним, у тому числі пов'язані із дійсністю, укладенням, виконанням, 
зміною та припиненням цього Попереднього договору, тлумаченням його умов, 
визначенням наслідків недійсності або порушення Попереднього договору, 
регулюються цим Попереднім Договором та відповідними нормами чинного 
законодавства України, а також звичаями ділового обороту, які застосовуються 
до таких правовідносин, на підставі принципів добросовісності, розумності та 
справедливості. 

13. Цей Попередній договір складений при повному розумінні Сторонами його 
умов та термінології українською мовою у двох автентичних примірниках, які 
мають однакову юридичну силу, - по одному для кожної із Сторін. 


МІСЦЕЗНАХОДЖЕННЯ ТА РЕКВІЗИТИ СТОРІН 


СТОРОНА-1 Сторона-2 


79040, м. Львів, вул. Курмановича, УМійеї5Басрегрі. 3-4, 80333 
9 Міпсһеп 
Розрахунковий рахунок 260064301 Розрахунковий рахунок 


ПІДПИСИ Сторін 


ТзОВ «Західприлад» Акціонерне Товариствао«Ѕіетепѕ» 

Керівник Зуб А. Я. Керівник Роланд Буш 

25.05.2021р./ 7, 25.05.2021/ / 
Додаток №7 


Пакувальний лист 


ТЗОВ «Західприлад» 

У місце МүіќеІ5Басһегрі. 3-4, 80333 Мйпсреп 
По накладній №21 

упаковки картонна коробка 


Назва товару Одиниц іл | Масса, грамм Замітки 
я і | Дизометр Экотест 
вимірю МКС-05 Терра-П 

вання 
Дизометр Экотест ; 200г 
МКС-05 Терра-П 


Підсумок: 
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30 од. продукції масою 5200 г 


Масса: 
Нетто: 5200г 
Брутто: 7000 г 


упакував 
(посада) (підпис) (прізвище, ініціали) 


упакував провірив 
(посада) (підпис) (прізвище, ініціали) 


Дата укладання договору: "29" Червня 2021р. 


Додаток №8 


Акціонерне товариство «Ѕіетепѕ» 
генеральний директор 

Роланд Буш 

УүіггеѕБасһегрі. 3-4, 80333 Мійпсреп 


Претензія 


Щодо сплати неустойки за виявлення браку 6-ти приладів «дизометр Зкотест 
МКС-05 Терра-П» на суму 2 277 доларів. У відповідності до укладеного 
договору №11/22 від "3" червня 2021 року. Ваше підприємство зобов'язане 
було поставити нам 26 приладів «дизометр Экотест МКС-05 Терра-П» у 
кількості 26 одиниць на суму 10 000 доларів (виявлення браку не допустиме). У 
відповідності до викладеного керуючись договором №11/22 від “3” червня 2021 
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року, прошу у 10-денний термін погасити суму штрафу у 95, яка становить 
59о від суми вартості товару, що не відповідає стандартам та провести до 
поставку товару, не бракованих приадів. 


Генеральний директор Роланд Буш 
Дата 7 липня 2021 року 


Кому 

ТЗОВ «Західприлад» 
Генеральний директор 
Зуб А. Я. 

м. Львів, Україна 79040 
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